
Ford explora tecnología de vehículos altamente automatizados para facilitar el estacionamiento
Ford Motor Company, Bedrock y Bosch están poniendo en marcha un proyecto con vehículos de prueba Ford 
conectados que pueden conducir y estacionarse ellos mismos dentro del Garaje de Montaje de Bedrock en Detroit, 
en los EU, utilizando la infraestructura inteligente de Bosch. Esta es la primera solución basada en infraestructuras de 
Estados Unidos para estacionamiento automatizado donde el vehículo se estacionará por sí mismo dentro de un 
espacio determinado.
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TALLERES Y REFACCIONARIAS

INDUSTRIA AUTOMOTRIZ

Tips para aumentar las ventas en tu Refaccionaria

Para incrementar las ventas en estos tiempos de pandemia, es muy importante ser cuidadoso con la 
administración de nuestro negocio, por ello, te presentamos algunos consejos que pueden funcionarte:

1.Optimiza tus compras: Muchas veces hay productos que pasan un largo 
tiempo en tu stock ya que no son aplicaciones muy populares, ni piezas que 
sean vendidas muy frecuentemente. Por lo tanto, esta mercancía significa 
mucho capital que está detenido por largo tiempo en su almacén. Revisa las 
tendencias del mercado, los autos que más están en circulación y sobre esto, 
mantén inventarios sanos para que no tengas dinero parado.
 2.Controla tus inventarios: Administra correctamente tus inventarios. Maneja 
tus máximos y mínimos para evitar que tengas demasiados productos de baja 
rotación en tus anaqueles.
3.Servicio al cliente: En este sentido, debes tener presente que la forma en 
como atiendas al cliente, marcará la diferencia. Date el tiempo para atender a 
tus clientes y, si te es posible, ve formando una base de dato para que siempre 
estés en contacto con ellos.
4.Promoción y presencia en el mercado: Hay un dicho muy popular que dice 
que «quien no va a la fiesta, no sale en la foto», y en el caso de una 
Refaccionaria es muy importante estar en constante interacción con su 
mercado para que sus clientes siempre tengan presente su negocio. ¿Hace 
cuánto no visitas a los Talleres Automotrices de tu región? El trabajo de campo 
le permitirá presentar la oferta de productos de tu Refaccionaria a todos los 
clientes potenciales de su región. aumentar la popularidad de su negocio y 
generar información respecto a las tendencias de mercado de su región.
5.Ofrece productos de calidad: La calidad de tus productos influye mucho en 
la reputación de tu negocio, por lo que tratar siempre de competir por el lado 
del precio es un camino muy arriesgado. Es muy importante siempre distribuir 
productos de alta calidad con el mejor precio posible, pero nunca poniendo 
en riesgo nuestro negocio y el trabajo de nuestro cliente distribuyendo piezas 
de baja calidad, estas te generarán perdidas de clientes por artículos 
defectuosos o que no funcionen, por lo que las garantías que tendrá que 
procesar reducirán la utilidad de tu negocio.
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Uso del cubrebocas y mascarilla, fundamental para evitar contagios

Hoy te preparamos un cuadro donde puedes ver las probabilidades de contagio por Covid-19, dependiendo de 
la cantidad de personas que haya y dependiendo también de si usas o no el cubrebocas y la mascarilla.

Cifras de contagios en México

La pandemia por coronavirus continúa afectando a Latinoamérica principalmente. En México, los contagios 
ascendieron a 579,914 casos confirmados y 62,594 fallecidos. La buena noticia es que suman 400,479 personas 
recuperadas por el Covid-19. Estados Unidos sigue siendo el país más afectado e incluso ya rebasó la cifra de los 
6 millones de personas afectadas, seguidos por Brasil e India. El territorio mexicano se mantiene en el sexto sitio 
en casos confirmados y tercer lugar en decesos.
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